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Р Е З У Л ЬТАТ Ы  И  И Н С Т Р У М Е Н Т Ы

Что команда отработает
З А Д А Ч А П РА К Т И К А Н А  В Ы ХО Д Е

Подготовка к встрече Анализ
открытых
данных клиента

→ Карточка клиента и
вопросы

Коммерческое
предложение

Черновик под
реальную
сделку

→ КП с проверенными
вводными

Возражения Подготовка
вариантов
ответа

→ Аргументы для
переговоров

Ключевые клиенты Разбор
возможностей
развития

→ План работы с
клиентом

Внедрение ИИ Выбор задач и
правил отдела

→ План действий на 30
дней

Что команда унесёт с тренинга

20 промптов, адаптированных под ваш продукт

Библиотека промптов для отдела и регламент использования ИИ

Запись тренинга — в тарифах «Профессионал» и «Корпоративный»

Поддержка в чате: 14 / 30 / 60 дней в зависимости от тарифа
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П Р О Г РА М М А

1 день, 7 часов
20% теория · 60% практика на ваших реальных сделках · 20%
разработка регламента для отдела. Адаптируется под вашу
компанию, продукт и каналы продаж.

01 60 МИН

Инструменты ИИ для B2B-продаж
ChatGPT, Claude, Perplexity, GigaChat, YandexGPT — сильные и слабые
стороны каждой модели. Какие задачи кому отдавать. Работа с
чувствительными данными и 152-ФЗ. Штрафы Роскомнадзора — разбор
реальных кейсов.

Практика: Настраиваем 2–3 рабочих инструмента на ноутбуках
участников.

Genspark Claude Perplexity

02 75 МИН

Промпт-инжиниринг для продавцов
Структура промпта, который даёт точный ответ за 1–2 итерации. 10 типов
промптов для B2B: поиск, квалификация, КП, возражения, переговоры,
KAM, кризис сделки.

Практика: Каждый участник создаёт 2–3 первых промпта под свои
задачи.

Промпты Google Alerts СПАРК

03 90 МИН

ИИ в подготовке к сделке
Поиск ICP и горячих клиентов через триггерные события — переезд,
расширение, найм, смена руководства. Анализ клиента перед встречей за
5 минут. Разбор тендерной документации и ТЗ.

Практика: Находим 10 тёплых лидов с триггерами для вашего продукта.

Perplexity Claude LinkedIn
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П Р О Г РА М М А , П Р О Д О Л Ж Е Н И Е

04 90 МИН

КП, письма и работа с возражениями
Персонализированное КП за 30 минут вместо двух дней. Холодные
письма, которые не уходят в спам. Серия follow-up после встречи.
Отработка возражений «Дорого», «Есть поставщик», «Нет бюджета» — с
подготовкой до звонка.

Практика: Каждый готовит КП или письмо для своей реальной открытой
сделки.

Claude ChatGPT Genspark

05 60 МИН

ИИ для работы с ключевыми клиентами
Анализ спящих клиентов и причин прекращения закупок. Приоритизация
контактов для повторной проработки. План развития ключевого клиента,
риски оттока, возможности дополнительных и перекрёстных продаж.

Практика: Разрабатываем стратегию развития одного реального КК
участника.

ChatGPT Claude + Excel CRM

06 45 МИН

Внедрение в ежедневную работу
Выбор минимального рабочего стека из 2–3 инструментов. Регламент для
отдела: где ИИ обязателен, где запрещён. Интеграция с CRM и контроль
со стороны РОПа.

Практика: Личный план действий участника на 30 дней + регламент
отдела.

Промпты Регламент Чек-листы
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К Л И Е Н Т Ы

С кем работал тренер
ФАРМАЦЕВТИКА И
ЗДОРОВЬЕ

Abbott, TEVA, Servier, Sanofi, Bausch & Lomb, Galderma,
Bionorica, Recordati, Wörwag Pharma, ЦВ «Протек»,
Самсон-Фарма, Вертекс

БАНКИ И ФИНАНСЫ Сбербанк, Промсвязьбанк, Банк «Открытие»,
Совкомбанк, Arval (BNP Paribas), НПФ «Капитал»,
ЗапСибКомБанк, Жилстройсбербанк Казахстана

ПРОМЫШЛЕННОЕ
ОБОРУДОВАНИЕ И B2B-
ДИСТРИБУЦИЯ

Hilti, DeLaval, Forbo, Цеппелин Русланд, MACO, Свеза-
Лес, ООО «Континенталь», TDM Electric, Финвал, Royal
Group

ПРОИЗВОДСТВО И
МЕТАЛЛУРГИЯ

НЛМК, LafargeHolcim, Knauf, ФосАгро (Апатит), Schott,
СаянскХимПласт, Белая Калитва, Глазовские заводы

FMCG И РИТЕЙЛ MARS, Philips, AkzoNobel, HiPP, Ahmad Tea, «Мария-
Ра», ТД «ЭКСМО», «Русский Продукт», Брянконфи

ТЕЛЕКОМ И ТЭК МТС, Билайн, Ростелеком, Казахтелеком, Azercell,
Лукойл, КазМунайГаз, РуссДрагмет

IT И СИСТЕМНЫЕ
ИНТЕГРАТОРЫ

АСБИС, Ru-Center, Делкам-Урал, Нектарин, Ритейл
Сервис, Агентство «Регистратура»

B2B-УСЛУГИ И
ГОССЕКТОР

СКБ Контур, ФинЭкспертиза, ЭЛКОД, Правительство
Москвы (разные департаменты)
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С ТО И М О С Т Ь

Тарифы

Гарантии

Стандарт
До 15 человек

150 000 ₽

1 день очного
тренинга (7 часов)

20 промптов под ваш
продукт

Именные
сертификаты

14 дней поддержки в
чате

Регламент
использования ИИ

Профессионал
16–30 человек

280 000 ₽

Всё из «Стандарта»

Предтренинговая
диагностика с
интервью РОПа и КД

Анкетирование
участников

Запись тренинга

30 дней поддержки

Q&A-сессия на 30-й
день

Отчёт по Киркпатрику
L1–L2

РЕКОМЕНДУЕМ

Корпоративный
От 31 человека ·
мультифилиальные

от 450 000 ₽

Всё из «Профессионала»

Несколько отделов /
филиалов

Индивидуальная
программа

60 дней поддержки

3 коуч-сессии для РОПа
и КД

Отчёт по Киркпатрику
L1–L3

Гарантия результата

Демо-звонок 30 минут с тренером до подписания договора. Если не
подходим друг другу — никто ничего не подписывает.

Возврат 100% до тренинга, если после предтренинговой диагностики
программа не подходит и мы не можем её адаптировать (заявление за 7+
дней до даты).

Гарантия результата (Корпоративный): если через 30 дней после тренинга
меньше 60% участников применяют ≥3 промпта в работе — получаете
дополнительный месяц посттренинговой поддержки бесплатно.
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П Р О Ц Е С С

Как мы работаем
1 Демо-звонок

30 минут, бесплатно. Обсуждаем задачи,

смотрим воронку.

2 Коммерческое предложение
1–2 рабочих дня. Конкретика по задачам,

тариф, сроки.

3 Договор
3–7 дней. Согласование с юристами и ИБ-

службой.

4 Предтренинговая диагностика
Интервью с РОПом и КД, анкетирование,

адаптация программы. В тарифах

«Профессионал» и «Корпоративный».

5 Тренинг
1 день очно или 2 модуля онлайн. Практика

на реальных кейсах.

6 Поддержка
14 / 30 / 60 дней по тарифу: разбор

применения и донастройка промптов.

7 Q&A-сессия
90 минут, сбор накопленных вопросов. В

тарифах «Профессионал» и

«Корпоративный».

8 Оценка обучения
Объём отчёта и замера зависит от тарифа;

критерии согласуем до старта.

Готовы внедрить ИИ в
работу вашего отдела
продаж?

Записаться на созвон

+7 926 731 88 59

info@b2baisales.ru

b2baisales.ru

© 2026 b2baisales.ru · Корпоративные тренинги по B2B-продажам с ИИ

30-минутный созвон с Николаем Лукшей:
обсудим вашу воронку, покажу 2–3
готовых подхода под вашу отрасль,
отвечу на вопросы по 152-ФЗ. По итогу —
либо высылаю КП, либо честно говорю,
что тренинг вам сейчас не нужен.

ТЕЛЕФОН

ПОЧТА

САЙТ
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